
Opinió12 DIVENDRES, 21 DE FEBRER DEL 2025 

Andorra ha mantingut una 
relació especial amb la Unió 
Europea (UE) durant dècades. 
Tot i no formar-ne part, el nos-
tre país ha gaudit de diversos 
avantatges gràcies als acords 
prèviament establerts, que han 
permès una major integració 
econòmica, social i cultural 
amb els països veïns i el bloc 
europeu en general. Aquests 
acords han tingut un paper 
fonamental en el desenvolupa-
ment d’Andorra i en el seu camí 
cap a l’actual Acord d’associació 
en procés d’aprovació.

Un dels pilars de la relació 
entre Andorra i la UE ha estat 
l’Acord duaner, signat el 1990. 
Aquest acord va permetre a An-
dorra integrar-se parcialment 
en el mercat únic europeu per 
a productes industrials, elimi-
nant barreres comercials i faci-
litant l’exportació cap als estats 
membres de la UE. L’Acord dua-
ner ha bene!ciat especialment 
el sector comercial andorrà, re-
duint els costos administratius 
i millorant la competitivitat 
dels seus productes.

Tanmateix, l’acord no inclo-
ïa els productes agrícoles, que 
continuaven subjectes a certes 
restriccions. Malgrat aques-
ta limitació, la cooperació ha 
obert portes a la modernitza-
ció del sector industrial i ha 
fomentat relacions comercials 
més estretes amb els nostres 
veïns immediats, Espanya i 
França.

A través d’acords especí!cs 
amb la UE, Andorra ha partici-
pat en programes de mobilitat 
educativa i cultural, com ara 

Erasmus+. Tot i no ser membre 
ple del programa, estudiants i 
professionals andorrans han 
tingut l’oportunitat de for-
mar-se i treballar en països de 
la UE. Això no només ha enfor-
tit els llaços culturals, sinó que 
també ha aportat bene!cis al 
mercat laboral andorrà, amb 
l’arribada de professionals mi-
llor quali!cats.

En el context de la globalit-
zació i la pressió internacional 
per garantir la transparència 
!nancera, Andorra ha col-
laborat amb la UE per adaptar 
les polítiques !scals i !nance-
res. Aquests ajustos han estat 
essencials per al reconeixement 
internacional del país com una 
jurisdicció !able i per mantenir 
relacions comercials amb em-
preses i institucions europees. 
Acords en matèria d’intercanvi 
d’informació !scal han ajudat 
a consolidar la imatge d’Andor-
ra com una destinació segura i 
moderna per als negocis.

El turisme és un pilar fona-
mental de l’economia andor-
rana, i la bona relació amb la 
UE ha jugat un paper clau en 
aquest sector. La lliure circu-
lació de ciutadans europeus ha 
facilitat que milers de visitants 
arribin a Andorra cada any, 
especialment des de França i 
Espanya. Això ha impulsat no 
només el comerç i l’hostaleria, 
sinó també iniciatives culturals 
i esportives que atreuen públic 
internacional.

Els acords existents entre 
Andorra i la UE han establert 
una base sòlida per a l’actual 
procés de negociació de l’Acord 

d’associació. Aquest nou pacte 
busca una integració més pro-
funda en el mercat únic euro-
peu, incloent-hi sectors !ns ara 
exclosos, com l’agricultura i els 
serveis. La relació prèvia amb 
la UE ha estat fonamental per 
construir con!ança mútua i per 
preparar el país per als desa!a-
ments i oportunitats que com-
porta una major integració.

Els acords amb la UE, abans 
de l’actual Acord d’associació, 
han estat un motor clau per al 
desenvolupament d’Andorra. 
Han fomentat la modernit-
zació econòmica, l’obertura 
comercial i la connexió amb 
Europa, contribuint a enfortir 
la posició d’Andorra en l’esce-
nari internacional. Tot plegat, 
aquest camí ha estat essencial 
per preparar el país per a una 
nova etapa de col·laboració 
amb Europa.

L’Acord d’associació és un 
macro acord, que ve a comple-
mentar la nostra relació amb 
Europa. Amb aquest acord, An-
dorra amplia la seva notorietat 
no només a la UE, sinó també al 
resta del món, ja que la política 
europea no es limita només al 
Vell Continent, sinó que també 
és present arreu del món. 

La societat andorrana està a 
les portes de ser consultada a 
un referèndum que decidirà el 
futur del nostre país, el "sí" és 
un acte de responsabilitat i una 
gran necessitat, perquè tenim 
una feina feta que és l’Acord 
d’associació. El "no" és legítim, 
però la ciutadania es pregunta 
si hi haurà un full de ruta per al 
dia següent.

Els beneficis dels acords entre la 
UE i Andorra abans de l’actual

Un dia és Sant Valentí. “Però 
la resta no”, li diria Snoopy a 
Charlie Brown, l’adorable per-
dedor mai correspost, que any 
rere any torna a casa amb les 
mans buides o la seva carta 
d’amor retornada. 

Si t’han rebutjat, no estàs 
sol. Bill Shapiro, editor de la 
revista Life ho diu amb conei-
xement de causa. Era jove i 
enamoradís. Durant un cam-
pament d’estiu es va trobar 
una nota a la seva llitera: “Billy, 
m’agrada en Jason”. Anys des-
prés, inspirat en el seu primer 
de molts rebuigs, publicava Ot-
her People’s Rejection Letters, un 
recull d’aquests missatges es-
crits en diferents formats (car-
tes, post-it, SMS, comentaris a 
les xarxes, amb pintallavis...) 
i rebuts per persones anòni-
mes, però també conegudes 
que, com vol evidenciar l’autor,  
mostren que qui ha gaudit de 
l’èxit també s’ha enfrontat al 
rebuig.

Éxito és el títol del llibre 
d’Íñigo García Ureta dedicat al 
rebuig editorial. Un recorregut 
pels casos més coneguts i inver-
semblants de l’edició. Stephen 
King, John Le Carré, William 
Golding, George Orwell, J.K. 
Rowling, James Joyce i, !ns i 
tot, el mateix Snoopy.

Ser rebutjat per una edito-
rial és una qüestió qualitativa, 
però també quantitativa. No 
hi ha prou catàleg editorial per 
absorbir tots els manuscrits 
que aspiren a ser publicats. 
Una editorial independent que 
publica una trentena de nous 
títols l’any pot rebre al mateix 
temps cent o dues-centes pro-
postes no demanades d’autors 
desconeguts. Sense entrar en 
detalls del cost en recursos que 

això suposa, la lògica ens ins-
ta a deduir quantes d’aquestes 
obres seran descartades. 

Les possibilitats de rebre 
un no per resposta és, doncs, 
part del procés. Per a Shapiro 
tot encaixa. Les persones que 
experimenten més vegades el 
rebuig són les creatives: escrip-
tors i artistes de tota mena i 
d’àmbits tan variats com la cui-
na d’autor. 

Quan la Carme Ruscalleda i 
el Toni Balam, el seu marit i cap 
de sala, van obrir les portes del 
Sant Pau molts diumenges les 
tancaven sense haver facturat 
cap euro. Tornaven a casa de-
cebuts, però esperant dimarts 
per obrir con!ats que aquella 
setmana seria millor 

Shapiro de l’experiència 
n’extreu una sèrie de lliçons 
poderoses. Com ara que el re-
buig no és la ! del món, amb el 
temps s’obté una perspectiva 
més àmplia i t'adones que for-
ma part de la vida professional. 
No s’ha de prendre de manera 
personal. Hi ha moltes raons 
per les quals les coses no funci-
onen i sovint no tenen a veure 
amb tu.

Ruscalleda ho té clar, la clau 
del seu èxit és que mai van 
pensar en el fracàs. Per Shapi-
ro només qui ha estat rebutjat 
ha tingut la dignitat i el valor 
d’arriscar-se. Mai parafrasejaré 
prou Ray Bradbury: “Fracassar 
és rendir-se”. 

Un dia és Sant Valentí, però 
la resta no. És més, li recomano 
a Charlie Brown que s’esperi al 
dia després. Jo ho faig. Mati-
no i em dedico a recórrer tots 
els negocis que obren amb els 
productes no venuts al 50 per 
cent. Em faig un fart de dolços 
i "ors a bon preu.

Però la resta no
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